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iberzeugende Argumente

Das Produkt:

= EGO classic ist eine private Berufsunfahigkeits-Versiche-
rung, die finanziellen Schutz bei Berufsunfahigkeit (Verlust
der Arbeitskraft) bietet.

= Mit dieser Versicherung kénnen bestehende Versorgungs-
licken aus der gesetzlichen Rentenversicherung und
anderen Versorgungseinrichtungen ausgeglichen werden.

= EGO classic eignet sich daher insbesondere fur Personen
(z.B. Existenzgrlinder, junge Leute, junge Familien und
Singles), die im Fall der Berufsunféhigkeit keine oder nur
geringe Anspriiche aus anderen Versorgungseinrichtungen
haben.

Hervorragende Auszeichnungen:

= Hervorragende Versicherungsbedingungen und Kom-
petenz als BU-Versicherer werden von unabhangigen
Ratinginstituten wiederholt bestatigt.
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Exzellente Versicherungsbedingungen:

Auf die abstrakte und konkrete Verweisung wird bei
Eintritt der Berufsunfahigkeit verzichtet.

Es besteht weltweiter Versicherungsschutz — ohne
Wartezeiten.

Die Versicherungsleistung erfolgt — auch riickwirkend —
ab dem 1. Tag der Berufsunfdhigkeit, sofern keine
Karenzzeit vereinbart wurde.

MaBgeblich fur die Leistungsprifung ist die zuletzt aus-
gelbte berufliche Tatigkeit in gesunden Tagen. Es erfolgt
keine Prifung auf friiher ausgetbte Berufe.

Bei Selbstédndigen und Freiberuflern sind die Kriterien fur
die Feststellung zur Berufsunfahigkeit im Hinblick auf
eine mogliche Umorganisation der Arbeit, des Arbeits-
platzes, der Arbeitsabldufe ausfihrlich und transparent
beschrieben.

Im Leistungsfall besteht keine Verpflichtung des Ver-
sicherten zur Umschulung und keine Meldepflicht bei
einer Verringerung des Berufsunfahigkeits-Grades.

Der medizinische Nachweis der gesundheitlichen Beein-
trachtigung kann durch behandelnde Arzte erfolgen.
Die Mitwirkungspflicht des Versicherten ist auf zumut-
bare arztliche Anweisungen beschrankt.
Leistungsausschlisse sind auf ein Minimum reduziert.

Innovation:

HDI-Gerling bietet als erster Versicherer rechtsverbindliche
Erlduterungen und Hinweise zum Versicherungsschutz
und zu den Bedingungen.

Alles spricht fiir EGO classic.



Ein Unternehmen mit Tradition.

Ihre Zukunft in besten Handen.

HDI-Gerling steht fur umfassende Versicherungs- und Vorsorge-
[6sungen in Verbindung mit der Erfahrung und Expertise von
zwei starken und traditionsreichen Marken.

Was uns auszeichnet:

= Zukunftsorientierte, effiziente Produktkonzepte mit
einem guten Preis-Leistungs-Verhéltnis und exzellentem
Service.

= Ein breites Leistungsspektrum, das von der klassischen
Lebensversicherung bis hin zu innovativen Altersvorsor-
gelésungen fur Privatkunden und in der betrieblichen
Altersversorgung reicht.

= Fir die Kalkulation samtlicher Produkte und Tarife wurden
aktuelle und angemessene aktuarielle Bestimmungen zu
Grunde gelegt.

= Die seit Jahren unterdurchschnittliche beitragsbezogene
Stornoquote gilt in der Branche als Indiz fir hohe
Kundenzufriedenheit.

Finanzstarke-Ratings der HDI-Gerling Lebensversicherung AG:

Standard & Poor’s (S & P) A+ (outlook stable)
Moody's A3 (stable outlook)
A.M. Best A (outlook stable)

Finanzstarke-Ratings der Talanx-Erstversicherungsgruppe (Gruppenrating):

Standard & Poor's (S & P) A+ (outlook stable)

Die Argumente auf einen Blick.

EGO classic:

— Wichtiger Baustein zur Ergdnzung der gesetzlichen
Versorgung.

— Leistungen bereits ab 50%iger Berufsunfahigkeit.

— Garantierte Leistungen ab Vertragsabschluss.

— Erh&hungen des Versicherungsschutzes ohne
Gesundheitsprifung moglich.

— Verzicht jeglicher Verweisung auf andere Berufe bei
Eintritt einer Berufsunfahigkeit.

— Weltweiter Versicherungsschutz.

— Versicherungsleistung ab dem 1. Tag der Berufs-
unfahigkeit (sofern keine Karenzzeit vereinbart
wurde).

— Innovativ: rechtsverbindliche Aussagen zu den kon-
kreten Leistungsvoraussetzungen und -anspriichen.

— Bestnoten bei den fiihrenden Rating-Agenturen.

HDI-Gerling Lebensversicherung AG
www.hdi-gerling.de

HDI-Gerling gehort zum Talanx-Konzern, der nach Pramien-
einnahmen die drittgroBte deutsche Versicherungsgruppe
ist und im Bereich der Lebensversicherung zu den Top 5 in
Deutschland gehort. Kennzeichen des Talanx-Konzerns sind
finanzielle Starke, Flexibilitdt und Wachstum.

Insolvenzsicherung.

Die HDI-Gerling Lebensversicherung AG ist Mitglied des Siche-
rungsfonds fur die Lebensversicherer (Protektor AG). Dieser
Sicherungsfonds dient dem Schutz der Anspriiche der Ver-
sicherungsnehmer, der versicherten und der bezugsberech-
tigten Personen.

Traditionell starke Position und hohe Expertise in der

betrieblichen Altersversorgung (bAV).

= Wir bieten Beratung und individuelle Lésungen sowie
Umsetzungskompetenz fir alle finf Durchfihrungswege
der bAV fur Unternehmen jeder GréBe und Branche und
deren Mitarbeiter.

= Wir haben langjahrige Erfahrung mit Versorgungswerken
und groBen Gruppenvertrdgen sowie im Konsortialgeschaft.

= Wir sind Produktpartner und Dienstleister fiir bedeutende
tarifliche Versorgungswerke.

= Mit der HDI-Gerling Pensionsmanagement AG verfligt
unsere Lebensversicherungsgruppe Uber ein hervorragendes
bAV-Kompetenzzentrum.

Informationen iiber das aktuelle Rating der HDI-Gerling
Lebensversicherung AG sind unter www.standardandpoors.com
oder bei Standard and Poor’s unter +44 (0) 20 7176 3800 er-
haltlich. Ratings stellen weder eine Gewahrleistung hinsichtlich
der Finanzstarke eines Versicherers noch eine Empfehlung fiir
einen Versicherer dar.

HDI-Gerling:

— Finanzielle Starke, solide Ertragskraft und stabile
Sicherheitslage.

— Innovative Vorsorge- und Versicherungslésungen
im Rahmen eines umfassenden Produktangebotes.

— Hohe Beratungsqualitdt und Kundenzufriedenheit.

— Starke Position und hohe Expertise in der betrieb-
lichen Altersvorsorge.

— Gutes Preis-Leistungs-Verhaltnis, exzellenter Service
sowie angemessene Kalkulationsgrundlagen der
gesamten Produktpalette.

— Mitglied des Sicherungsfonds Protektor AG fur die
Lebensversicherer.

Die Beratungsdokumentation des Vermittlers erfordert unter
anderem eine Produktempfehlung und eine Begriindung hier-
fiir. Die vorgenannten Produktvorteile dienen als Argumen-
tations- und Beratungshilfe. Sie entbinden den Vermittler
jedoch nicht von seiner Beratungspflicht.
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